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€5,4 miljoen

Pre-money waardering van het 
eigen vermogen

(waarde van het eigen vermogen vóór uitgifte van nieuw kapitaal)

Laag (-15%)

€1,4
million



Bedrijfsinformatie

3

Naam

Oprichtingsjaar

Contact

Beschrijving

Oliver Green B.V. 

2021

investeren@olivergreen.nl

Oliver Green is een Nederlands fast-casual restaurant 
concept dat zich richt op gezonde, vers bereide maaltijden 
van natuurlijke, onbewerkte ingrediënten. Het merk 
combineert gemak met voedingswaarde en biedt gerechten 
die zowel snel als voedzaam zijn via dine-in, bezorging en 
catering. Met vestigingen in Amsterdam en Utrecht groeit 
Oliver Green snel.



De bedrijfswaarde van Oliver Green wordt vastgesteld 
op €5,7 miljoen op basis van de discounted cash 
flow-methode (DCF) van het bedrijfsmodel. Daarnaast 
zijn waarderingsmultiples uit vergelijkbare overnames 
van gezonde voedingsconcepten gebruikt, gebaseerd 
op omzet en EBITDA voor 2025, evenals waarderingen 
van beursgenoteerde bedrijven. De waardering is het 
gemiddelde van deze uitkomsten.

Aangezien Oliver Green €0,4 miljoen aan netto 
schulden heeft, bedraagt de aandelenwaarde vóór de 
uitgifte van nieuwe aandelen €5,4 miljoen op de 
waarderingsdatum 1 januari 2026.

Samenvatting
Waarderingen (x €1,000.-)
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Bedrijfswaarde / Enterprise value

€5,7 miljoen

Netto schulden  (01-01-2026)

€0,4 miljoen

Pre-money waardering eigen vermogen

€5,4 miljoen

Trading multiples Oliver Green 

Jaar 2024 2025 2026 2027

EV/Sales 3,00x 1,98x 0,95x 0,73x

EV/EBITDA 29,94x 16,94x 4,13x 3,25x



Forecast & Visualisatie
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Financiën & cijfers
P&L Forecast

Sinds de oprichting in 2021 heeft Oliver 
Green met succes twee locaties in 
Amsterdam geëxploiteerd, met een 
gemiddelde jaarlijkse omzetgroei van 
bijna 20%. Beide vestigingen bleken 
structureel winstgevend en groeiden 
van break-even naar een gezonde 
EBITDA-marge van 10% naarmate de 
omzet toenam.

Met een stevig fundament dankzij deze 
succesvolle locaties breidt Oliver Green 
nu uit binnen en buiten Amsterdam, 
met als doel vijf operationele 
vestigingen tegen het einde van dit jaar. 
Vooruitkijkend zet het bedrijf zijn groei 
voort via een combinatie van 
franchise-openingen en zelf beheerde 
locaties per jaar (tussen de 1 tot 3 per 
jaar). Deze gebalanceerde aanpak zorgt 
voor stabiele, winstgevende groei 
terwijl operationele controle en 
merkkwaliteit behouden blijven.

Winst- en verliesrekening Oliver Green B.V. (x €1.000,-)

Jaar 2021 2022 2023 2024 2025 2026 2027 2028 2029 2030

Omzet 1.215 1.289 1.256 1.911 2.900 6.054 7.835 10.100 13.015 16.297

Inkoopwaarde omzet 602 592 587 586 888 1.849 2.448 3.181 4.000 4.885

Brutowinst 613 698 670 1.325 2.012 4.205 5.387 6.919 9.015 11.412

Personeelskosten 298 321 324 460 788 1.372 1.772 2.375 3.124 3.911

Verkoopkosten 92 136 125 363 420 602 770 989 1.283 1.658

Huisvestingskosten 75 88 122 113 272 390 499 641 832 1.075

Algemene kosten 73 125 104 196 194 451 577 742 962 1.244

EBITDA 74 27 -5 192 339 1.390 1.768 2.172 2.815 3.525

Afschrijving 26 35 43 80 69 156 204 264 371 504

EBIT 49 -7 -47 112 270 1.234 1.565 1.908 2.443 3.020

Financiële lasten 4 4 9 17 43 34 26 17 9 0

EBT 44 -12 -47 94 227 1.199 1.539 1.891 2.435 3.020

Belastingen 4 0 -15 0 45 296 383 474 615 766

Nettowinst 40 -12 -42 94 182 904 1.155 1.417 1.820 2.255

Bron: Oliver Green B.V. (2025)



Financials
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Winst- en verliesrekening (x €1,000.-)

Jaar 2025

Omzet 2.900

Inkoopwaarde omzet 888

Brutowinst 2.012

Personeelskosten 788

Verkoopkosten 420

Huisvestingskosten 272

Algemene kosten 194

EBITDA 339

Afschrijving 69

EBIT 270

Financiële lasten 43

Belastingen 45

Nettowinst 182

Jaarcijfers 2025 (voorlopig)

Balans (x €1,000.-)

Jaar 2025

Fixed Assets 948

Inventory 31

Receivables 43

Cash and Cash Equivalents 160

ASSETS 1.182

Short term liabilities 144

Long term liabilities 790

Equity 247

LIABILITIES 1.182

Kasstroomoverzicht (x €1,000.-)

Jaar 2025

Cash opening 171

Cash flow from operating activities 234

Cash flow from investing activities -854

Cash flow from financial activities 609

Total cash flow -11

Cash ending 160



Visualisatie
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Omzetverdeling (x €1.000,-)

Totale omzet (x €1.000,-)

Kostenverdeling
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Winstmarges

EBITDA en nettowinst (x €1.000,-)

Brutowinst (x €1.000,-)

EBITDA (x €1.000,-)

Visualisatie



Discounted free cash flow



DCF waardering
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Weighted average cost of capital

Gewogen gemiddelde kapitaalkosten

Weighted average costs of capital (WACC) 14,94%

Lange termijn groei (LTG) 2,00%

Vreemd vermogen 31,72%

Eigen vermogen 68,28%

Kosten eigen vermogen

Market risk premium 5,25%

Risk free rate 2,81%

Tax rate 25,80%

Unlevered beta 0,86

Levered beta 1,16

Firm risk premium 6,50%

Liquidity risk premium 5,50%

Cost of equity 20,00%

Kosten vreemd vermogen

Gemiddelde rente op lang vreemd vermogen 5,46%

Tax rate 25,80%

After tax cost of debt 4,05%

De WACC is een financiële maatstaf die wordt gebruikt in 
bedrijfswaardering. Het vertegenwoordigt het gemiddelde 
rendement dat een bedrijf aan zijn investeerders moet 
bieden voor zowel eigen vermogen als vreemd vermogen, 
om zo de financieringskosten te dekken en waarde te 
genereren voor de aandeelhouders



De DCF-methode berekent de waarde op basis van de 
verwachte toekomstige opbrengsten voor 
vermogensverschaffers (vrije kasstromen). De kasstromen 
hebben naar mate de toekomst vordert minder gewicht door 
de toenemende onzekerheid van deze kasstromen. 

DCF waardering
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Discounted free cash flow 

Verdisconteerde vrije kasstromen (x €1.000,-)

Jaar 2026 2027 2028 2029 2030 TY

NOPAT (EBIT - VPB) 938 1.181 1.434 1.282 1.737

+ Afschrijvingen 156 204 264 371 504

- CAPEX 459 778 873 975 1.086

- ΔNWC -39 -35 -50 -56 -64

Vrije kasstromen 675 642 875 1.282 1.737 11.512

Disconteringsfactor 0,93 0,81 0,69 0,59 0,51 0,51

Verdisconteerde kasstroom 629 521 618 787 928 6.358

Bedrijfswaarde 9.841

Netto schulden 389

Waarde eigen vermogen 9.452

Assumpties

14,94% 
Vereist rendement (WACC)

2,00% 
Lange termijn groei (LTG)
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DCF waardering
Sensitivity analysis 

DCF

hoog
(WACC @ 14,00% / LTG @3,00%)

laag
(WACC @16,00% / LTG @1,00%)

midden
(WACC @14,94% / LTG @2,00%)

Sensitivity analysis  (x €1.000,-)

WACC/LTG 1,00% 1,50% 2,00% 2,50% 3,00%

14,00% 9.677 9.971 10.289 10.635 11.012

14.50% 9.272 9.539 9.829 10.142 10.482

14.94% 8.939 9.186 9.452 9.740 10.053

15.50% 8.546 8.770 9.011 9.271 9.552

16.00% 8.220 8.426 8.647 8.885 9.141

€9.452.000,- €11.012.000,-€8.220.000,-



Comparables & Multiples



Comparables - Transaction multiples
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Niet-beursgenoteerde bedrijven

Bronnen: Get the Goods / Arnav Ghantage / Freshii / Beets&Roots / SLA / Pesca / Sababa / Capstone Partners / Global Newswire / Invesdor / Verdictfoodservice 

Private transacties - overnames en funding

Bedrijf Koper/Investor Omschrijving Land Type transactie

Dishoom L Catterton
Dishoom is a UK-based restaurant group inspired by the historic cafés of Bombay. It 
offers all-day Indian dining in a warm, full-service setting. The brand combines strong 
storytelling, consistent quality, and an accessible premium positioning.

Verenigd Koninkrijk Overname (2025)

Freshii Foodtastic
Freshii is een Canadese fast-casual keten met gezonde, aanpasbare bowls, wraps en 
smoothies. Het richt zich op makkelijke, voedzame maaltijden voor een actief, 
stedelijk publiek.

Canada Overname (2023)

Beets&Roots Crowd
Beets&Roots is een Berlijns fast-casual merk dat verse bowls, wraps en salades 
serveert van seizoensgebonden ingrediënten. Het combineert restaurantbeleving met 
sterke bezorg- en cateringdiensten.

Duitsland Funding (2025)

SLA Crowd
SLA is een Nederlandse saladebar keten die biologische, plantaardige maaltijden 
aanbiedt gemaakt van lokaal ingekochte ingrediënten. Het stimuleert duurzaamheid 
en bewust eten in al zijn locaties.

Nederland Funding (2024)

Pesca Crowd
Pesca is een Nederlands seafood restaurant concept waar gasten verse vis kiezen bij 
een marktkraam-achtige toonbank. Het biedt een unieke, transparante en duurzame 
eetervaring.

Nederland Funding (2024)

Sababa Crowd
Sababa is een fast-casual concept geïnspireerd op Midden-Oosterse streetfood, met 
verse falafel-, hummus- en pitagerechten. Het brengt authentieke mediterrane 
smaken naar de moderne stedelijke consument.

Nederland Funding (2024)



Comparables - Transaction multiples
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Niet-beursgenoteerde bedrijven

Mediaan

10.420

3.131

22.339

2,00x

19,96x

EV/Sales Transaction multiple

2,00x
EV/EBITDA Transaction multiple

16,94x

Oliver Green 
(2025) 

2.900

339

5.197

✓

✓

✓

1,79x

16,94x

Vergelijkbare private bedrijven en meest recent beschikbare waarderingsdata en schattingen (x €1,000.-)

Dishoom Freshii Beets&Roots SLA Pesca Sababa

Omzet 132.692 36.380 13.500 5.831 7.339 2.015

EBITDA 15.265 5.447 n.v.t. 294 814 n.v.t.

Bedrijfswaardering 345.000 46.165 28.000 16.677 14.100 3.063

Franchise ✕ ✓ ✓ ✓ ✓ ✓

Fast-casual ✓ ✓ ✓ ✓ ✕ ✓

Health focused ✕ ✓ ✓ ✓ ✕ ✓

EV/Sales-multiple 2,60x 1,27x 2,07x 2,86x 1,92x 1,52x

EV/EBITDA-multiple 22,60x 8,47x n.v.t. 56,72x 17,32x n.v.t.

Bronnen: Get the Goods / Arnav Ghantage / Freshii / Beets&Roots / SLA / Pesca / Sababa / Capstone Partners / Global Newswire / Invesdor / Verdictfoodservice 



Comparables - Trading multiples

Bronnen: Comparables.ai (2025) 

Beursgenoteerde bedrijven

Vergelijkbare beursgenoteerde bedrijven

Bedrijf Omschrijving Land FTE

Cava Group Inc
Cava is een snelgroeiende Amerikaanse fast-casual keten met mediterrane gerechten die gezonde, smaakvolle 
maaltijden combineert met snelle service en zich uitbreidt met honderden locaties in de VS.

Verenigde Staten 10.300

Sweetgreen Inc
Sweetgreen is een Amerikaanse fast-casual keten voor verse, seizoensgebonden bowls en salades en profileert 
zich als een duurzaam, technologiegedreven merk met een geïntegreerde keten en digital-first aanpak.

Verenigde Staten 6.407

El Pollo Loco Holdings 
Inc

El Pollo Loco is een Amerikaanse restaurantketen die gespecialiseerd is in op open vuur gegrilde kip in Mexicaanse 
stijl. De keten focust op verse ingrediënten, authentieke smaken en een mix van dine-in, take-out en drive-thru 
formats. Met een loyale klantenbasis en sterke regionale aanwezigheid combineert het traditionele recepten met 
moderne gemakken.

Verenigde Staten 4.143

Noodles & Co
Noodles & Company serves globally inspired noodle and pasta dishes in a fast-casual setting. The brand blends 
comfort food with speed and convenience and operates both company-owned and franchised restaurants. It 
targets broad consumer appeal by offering customizable, affordable meals for diverse dietary preferences.

Verenigde Staten 7.300

Tortilla Mexican Grill 
PLC

Tortilla is een Britse fast-casual keten met Californisch-Mexicaans eten zoals burritoʼs, tacoʼs en bowls. Het bedrijf 
groeit snel in het Verenigd Koninkrijk en internationaal via franchisepartners. De toegankelijke prijzen en 
consistente kwaliteit maken het een van de leidende spelers in het Britse fast-casual segment.

Verenigd Koninkrijk 1.188

Comptoir Group PLC
Comptoir Group exploiteert Libanees en Midden-Oosters geïnspireerde restaurants in het Verenigd Koninkrijk. Het 
concept draait om warme gastvrijheid, shared dining en een toegankelijke kennismaking met authentieke smaken. 
Het merk speelt in op de groeiende interesse van consumenten in wereldkeukens en informele eetervaringen.

Verenigd Koninkrijk 593

Bron: MorningStar (2026) 17



Comparables - Trading multiples
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Beursgenoteerde bedrijven

Vergelijkbare bedrijven en meest recent beschikbare waarderingsdata (x €1,000.-)

Cava Group Inc Sweetgreen Inc El Pollo Loco 
Holdings Inc Noodles & Co Tortilla Mexican 

Grill PLC
Comptoir Group 

PLC

Omzet 926.140 572.662 401.850 412.906 83.602 40.030

EBITDA 121.936 n.v.t. 47.254 n.v.t. 7.494 6.291

Marktwaarde 5.797.636 607.442 253.606 26.091 23.865 9.199

Franchise ✕ ✕ ✓ ✓ ✓ ✓

Fast-casual ✓ ✕ ✓ ✓ ✓ ✓

Health focused ✓ ✓ ✕ ✕ ✕ ✓

EV/Sales-multiple 6,27x 1,39x 1,13x 0,60x 0,91x 0,70x

EV/EBITDA-multiple 47,55x n.v.t. 9,64x n.v.t. 10,13x 4,48x

Mediaan

407.378

27.374

131.025

1,02x

9,88x

Oliver Green 
(2025)

2.900

339

4.567

✓

✓

✓

1,79x

15,33x

EV/Sales Trading multiple

1,02x
EV/EBITDA Trading multiple

9,88x

Bron: MorningStar (2026)



Multiples van overnametransacties (Transactions)

Enterprise value/Omzet-multiple  (EV/Sales) 2,00x

Enterprise value/EBITDA-multiple (EV/EBITDA) 1,98x

Multiple waardering

Transaction
EV/Sales

hoog (+15%)laag (-15%) midden

€6.215.000,-€5.404.000,-

Multiples van bedrijfswaarderingen (Trading)

Enterprise value/Sales-multiple (EV/Sales) 1,02x

Enterprise value/EBITDA-multiple (EV/EBITDA) 9,88x

Bedrijfswaardering met behulp van multiples is een gangbare methode om de 
waarde van een bedrijf te bepalen door een vergelijking met soortgelijke 
bedrijven (comparables). Multiples zijn verhoudingsgetallen die de waardering 
van een bedrijf weerspiegelen in relatie tot specifieke financiële maatstaven, 
zoals omzet of EBITDA. De mediaan of het gemiddelde van deze multiples, 
afgeleid van een vergelijkbare groep bedrijven, wordt toegepast op de 
financiële gegevens van het te waarderen bedrijf. Op deze manier wordt de 
marktwaarde bepaald. 

Trading
EV/Sales

hoog (+15%)laag (-15%) midden

€2.954.000,-€2.185.000,- €2.571.000,-

Cijfers (x €1.000,-) 2025

Omzet 2.900

EBITDA 339

Netto schulden  (01-01-2026) 389

€4.594.000,-

Transaction
EV/EBITDA

€7.334.000,-€6.378.000,- Trading
EV/EBITDA

€3.405.000,-€2.517.000,- €2.961.000,-€5.421.000,-

Omzet of EBITDA  x Multiple - Schulden = Eigen vermogen

19
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www.sharefunders.nl

Julianaplein 8, ʻs-Hertogenbosch

qna@sharefunders.nl

Laag (-15%)

€1,4
miljoen
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Disclaimer: Bepaalde informatie in deze presentatie bevat "toekomstgerichte 
informatie", met inbegrip van "toekomstgerichte financiële informatie" en "financiële 
vooruitzichten", (hierna gezamenlijk aangeduid als "toekomstgerichte verklaringen"). Met 
uitzondering van verklaringen over historische feiten, vormt de hierin opgenomen 
informatie toekomstgerichte verklaringen en omvat, maar is niet beperkt tot, (i) de 
verwachte financiële prestaties van Oliver Green B.V.; (ii) de voltooiing van, en het gebruik 
van de opbrengsten uit, de verkoop van de certificaten die hieronder worden 
aangeboden; (iii) de verwachte ontwikkeling van de activiteiten en projecten van Oliver 
Green B.V.; (iv) de uitvoering van de visie en groeistrategie van Oliver Green B.V. (v) de 
voltooiing van de activiteiten van Oliver Green B.V. die momenteel lopen, in ontwikkeling 
zijn of anderszins worden overwogen; (vi) toekomstige liquiditeit, werkkapitaal en 
kapitaalbehoeften. Toekomstgerichte verklaringen worden verstrekt om potentiële 
beleggers de gelegenheid te geven inzicht te krijgen in de overtuigingen en meningen 
van het bestuur met betrekking tot de toekomst, zodat zij deze overtuigingen en 
meningen kunnen gebruiken als één factor bij de evaluatie van een investering. Deze 
verklaringen vormen geen garantie voor toekomstige prestaties en er mag niet overmatig 
op worden vertrouwd. Dergelijke toekomstgerichte verklaringen houden 
noodzakelijkerwijs bekende en onbekende risico's en onzekerheden in, die ertoe kunnen 
leiden dat de feitelijke prestaties en financiële resultaten in toekomstige perioden 
wezenlijk verschillen van eventuele prognoses van toekomstige prestaties of resultaten 
die door dergelijke toekomstgerichte verklaringen tot uitdrukking worden gebracht of 
worden geïmpliceerd. 

Hoewel toekomstgerichte verklaringen in deze presentatie zijn gebaseerd op wat 
het bestuur van Oliver Green B.V. als haalbare veronderstellingen beschouwt, kan 
niet worden gegarandeerd dat toekomstgerichte verklaringen accuraat zullen 
blijken te zijn, aangezien de werkelijke resultaten en toekomstige gebeurtenissen 
wezenlijk kunnen verschillen van die welke in dergelijke verklaringen worden 
voorzien. Oliver Green B.V. neemt geen verplichting op zich om toekomstgerichte 
verklaringen bij te werken indien de omstandigheden of de ramingen of meningen 
van het management zouden veranderen. De lezer wordt gewaarschuwd niet 
overmatig te vertrouwen op toekomstgerichte verklaringen. De verklaringen in deze 
presentatie zijn geen beleggingsadvies. Sharefunders B.V. neemt en heeft geen 
verantwoordelijkheid voor beslissingen die de lezer maakt op basis van de 
verklaringen die in deze presentatie aan de lezer gepresenteerd worden. 


